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Есть ли потребность в импортозамещении в области ПО? 
Один свежий пример...
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Предлагаю рассмотреть ситуацию

Разработка ИС «на заказ»

Клиенты

>Государственные 
органы власти

> Крупный бизнес

Масштабы 
задач

>Число пользователей 
более 1 млн. человек

>Большое количество 
транзакций

> 85 регионов, более 
100 городов

Масштабы 
проектов

>Выполнение работ    в 
течение 2-х лет         и 
более

>Команда разработки, 
команда внедрения 
более 100 человек

>Сочетание 
экспертизы разных 
компаний на одном 
проекте
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ты уже рассказал нам 3 отличные истории-иллюстрации, которые можно использовать:

Партнерство:
А. Солодилов смог предложить взаимовыгодный вариант работы с ВымпелКом.

Развитие:
С. Шилов сумел изменить отношение к клиенту, несмотря на первоначальный стереотип.
За счет этого компании удалось, не только сохранить клиента, но и увеличить объем проектов.
2. Д. Гоков понял, что текущая бизнес-модель ведет его в пропасть. Сумел остановиться, развернуться (придумать совершенно иную стратегию), продать ее и научился зарабатывать на ней!





Отечественные решения

СМЭВ — система 
межведомственного 

электронного 
взаимодействия

Подключено более 10 тысяч 
организаций в 85 регионах;

Количество транзакций:
2012 год — 489 млн.
2013 год — 888 млн.
2014 год — 865 млн. 

(на 01.09.2014)

* Источник: Минкомсвязь РФ

ЕПГУ — единый портал 
государственных 

и муниципальных услуг

Пользователей 
зарегистрировано: 
2014 год — 13 млн.
Посещений — 200 
в среднем в сутки

* Источник: Минкомсвязь РФ

ЕСИА — единый портал 
государственных 

и муниципальных услуг

Пользователей 
зарегистрировано: 
2014 год — 13 млн.

Авторизация — 50 000 
в среднем в сутки

* Источник: CNews
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Как есть: 2014 год

Проект создания ИС «на заказ»
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Как есть: 2014 год. Немного статистики

Государственные закупки только 
по 44-ФЗ по итогам 2014 года:
около 6 трлн. рублей

Компании Microsoft, Oracle, SAP 
получили порядка 80 млрд. рублей 
за 2014 год только на лицензии

В 2014 году объемы закупок иностранного 
ПО и оборудования выросли на 50%

* Источник: CNews
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Как может быть: 2015
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Предложение по реализации

Организация 
Комьюнити
«Российское ПО»:

> Банк исходных кодов, 
созданных и 
внедренных

> Комьюнити (форум, 
консультации) 
разработчиков ранее 
созданного ПО

> Среда для общения и 
совместной работы 
разных компаний

> Мотивация: получение 
дохода за работу на 
новом проекте и за 
повторное 
использование решения

Реализация
проекта

> Практические 
возможности 
использовать в 
текущем проекте 
ранее созданное ПО

> Консультации 
экспертов/разработчик
ов ПО

> Интерес 
разработчиков ранее 
созданных решений, 
способствовать 
использованию их 
решений в новых 
проектах

Конкурсы

> Дополнительные 
баллы за применение 
ранее разработанных 
решений из 
Комьюнити
Российского 
программного 
обеспечения

> Проработка ТЗ на 
конкурс с учетом 
опыта, доступного в 
Комьюнити
Российского 
программного 
обеспечения

Требования 
заказчиков

> Получение исходных 
кодов решений от 
разработчика и 
передача в  
Комьюнити
Российского 
программного 
обеспечения 

> Разработка ИС            
на базе отечественных 
платформ или СПО
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Открытые вопросы для дискуссии на форуме

> Способы мотивации заказчиков (использовать 
решения с применением ранее созданного ПО)

> Критерии, которые выдвинет заказчик для создания 
решения с применением результатов ранее 
созданного отечественного ИС

> Мотивация заказчика — передавать в Комьюнити 
результат своих проектов 

> Состав Комьюнити «Российское ПО» 

> Мотивация участников Комьюнити на практике 
способствовать повторному применению ранее 
использованных решений 

> Мотивация компаний-исполнителей (победителей 
на конкурсе) использовать при реализации проектов 
ранее созданное ПО и экспертизу Комьюнити 
«Российское ПО»
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Спасибо
за внимание!
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Следствие из ФЗ–44 — период разработки 
решения ограничен 1-м годом для 
гражданского сектора госзаказчиков 

Контракт на разработку крупного решения 
в течении 3–4-х лет невозможен

В силовых ведомствах
есть практика госзаказа 
система на период 2–4 года
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